		
		
GLI APPALTI INNOVATIVI PER L’ATTUAZIONE DEGLI INVESTIMENTI NELL’AMBITO DEL PIANO NAZIONALE DI RIPRESA E RESILIENZA (PNRR)
LA PROCEDURA DI APPROVVIGIONAMENTO PIU’ IDONEA E GLI STRUMENTI PER IL COINVOLGIMENTO DEL MERCATO DI FORNITURA


Sommario
Il Piano Nazionale di Ripresa e Resilienza (PNRR) rappresenta una irrinunciabile opportunità per lo sviluppo del sistema Paese e, conseguentemente, una grande responsabilità per gli Enti Pubblici chiamati a effettuare investimenti in tale ambito e a guidare complesse transizioni come quella digitale, verde e socio-culturale.
Il funzionario pubblico si trova oggi di fronte ad una duplice sfida: operare nel rispetto della complessa normativa che oggi consente maggiore discrezionalità e soddisfare fabbisogni di acquisto aventi spesso ad oggetto nuove tecnologie, competenze di difficile reperimento e soluzioni dalla cui efficacia dipendono processi strategici per l’Ente.
La scelta della procedura di gara deve essere effettuata non secondo abitudine ma previa una attenta valutazione delle caratteristiche merceologiche e del mercato di fornitura.
Il seminario formativo, fornendo un’ampia e dettagliata panoramica di tutte le procedure di affidamento disponibili, ivi incluse quelle innovative ancora scarsamente utilizzate in Italia, ha l’obiettivo di illustrare come scegliere la più adeguata alle circostanze dell’appalto in ragione di rapidità, economicità, colmando il fabbisogno conoscitivo dell’Ente tipico del settore ICT e degli appalti innovativi. 
Lo faremo con l’ing. Fabio Della Marta, esperto di e-procurement e formatore esperto. 

Durata: 3,5 ore.


Programma
· Quadro di riferimento: PNRR e DL 77/2021
· I pilastri del PNRR: obiettivi, aree di intervento, fondi disponibili
· I nuovi casi di applicazione della procedura negoziata senza previa pubblicazione del bando di gara ex art. 63 D.Lgs. 50/2016
· Le nuove modalità per avviare l’esecuzione dei servizi
· La parità di genere e i nuovi criteri di valutazione delle offerte
· Il regime derogatorio imposto al Codice degli Appalti


· Come scegliere e impostare la procedura per l’acquisto di beni e servizi già disponibili sul mercato: circostanze di applicabilità ed esempi pratici
· La procedura negoziata sotto soglia previa indagine di mercato
· Il ricorso agli elenchi di operatori economici qualificati
· La procedura aperta ex art. 60, D.Lgs. 50/2016
· La procedura ristretta e l’esperienza Consip come caso di studio
· La procedura competitiva con negoziazione ex art. 62, D.Lgs. 50/2016
· La procedura negoziata senza previa pubblicazione di Bando ex art. 63, D.Lgs. 50/2016 e casi di applicazione
· Le Linee Guida ANAC n.8: l’infungibilità di beni/servizi e il fenomeno di lock-in

· Come scegliere e impostare la procedura per l’acquisto di beni e servizi non ancora disponibili o parzialmente disponibili sul mercato: circostanze di applicabilità ed esempi pratici
· Il dialogo competitivo ex art. 64, D.Lgs. 50/2016
· Il Partenariato per l’Innovazione ex art. 65, D.Lgs. 50/2016
· Il Pre-Commercial Procurement (PCP) per l’affidamento di servizi di Ricerca e Sviluppo
· Gli strumenti di coinvolgimento del mercato: l’avviso di preinformazione e la consultazione preliminare di mercato ex art. 66, D.Lgs. 50/2016

· Il Partenariato Pubblico Privato: circostanze di applicabilità ed esempi pratici
· obiettivi e caratteristiche
· il trasferimento del rischio sull’Operatore Economico
· la possibilità per gli Operatori Economici di presentare proposte spontanee
· la gara per la selezione dell’Operatore Economico


Docente: ing. Fabio Della Marta
Orario:	10:00 – 13:30
Data: 9 giugno
Prezzo: 250,00 	pc:130		privato: 150,00 
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